
Un contrato que permite alianzas flexibles

Contrato de pago por procedimiento

Valor

Economía 
Gestión de costes y flujo 

de caja

∙ �Apoyo a la estabilidad 

financiera.

∙ �Modelo de funcionamiento 

que se ajusta a los pagos.

∙ �Riesgo de inversión 

compartido.

∙ �Mayor control de los costes.

Reputación 
Atracción  

y competitividad

∙ �Aumento del rendimiento  

clínico.

∙ �Mayor valor para el paciente.

∙ �Mejora de la reputación del 

hospital.

∙ �Mayor atractivo para el  

personal.

Aspectos valiosos 

Contribuimos al éxito de su organización de diferentes maneras

∙ Paquetes de procedimientos adaptados para cubrir las necesidades individuales.

∙ �Los paquetes no se limitan a una categoría de bienes de equipo y de productos desechables, 

sino que cubren todo el catálogo de Olympus y más.

∙ Protege la liquidez: pagos vinculados a los procedimientos o usos realizados.

∙ �Arrendamiento con mantenimiento total o financiación de Olympus: sin impacto en la línea de 

crédito con su banco y con una sola contraparte que gestionar.

∙ Total transparencia de costes; admite el seguimiento de la rentabilidad por procedimiento.

Ventajas

Asociación para mejorar 

los resultados

Pagos basados en el  

procedimiento / uso  

o a tarifa plana 

Olympus es propietaria de 

activos: amortización total 

y propiedad opcional 



        

Lo que ofrece Olympus:

 ���Periodos de contrato flexibles: 

de 36 meses normalmente, la oferta depende de la región.

�	�Modelo de pago: 

pago por procedimiento vinculado al uso del equipo o al seguimiento del procedimiento 

(software Olympus o dispositivos de IT).

	�Servicio: 

Servicio Técnico de Olympus incluido en el precio del procedimiento.

�	����Finalización del contrato: 

el contrato puede prolongarse, ofreciendo un valor continuado a través de paquetes para 

procedimientos avanzados.

Un contrato que permite alianzas flexibles

Contrato de pago por procedimiento

∙ ��Precio fijo y paquetes por 
procedimiento (p.ej., gastroscopia) 
con sistemas de incentivos que 
dependen de los logros de los objetivos.

∙ �Los paquetes de procedimientos 
incluyen equipos de endoscopia 
y CDS (limpieza, desinfección 
y esterilización), artículos 
desechables, software y servicio.

Caso de ejemplo Olympus Italia

Nuestros aliados en el sector de la endoscopia ven claras ventajas en este modelo de 

contrato (estudio de viabilidad del estado):

Inicio del 

contrato

Fin del 

contrato

Cronograma de contrato

Entrega de equipos

Pago periódico de la cuota 
acordada, p.ej., mensual o 
trimestral

Según el contrato:
pagos basados en el procedimiento 
en cuestión

Entrega de productos desechables o existencias en consignación

Devolución del equipo (o propiedad)

∙ �Software Olympus 
de seguimiento de 
procedimientos, por 
ejemplo ENDOBASE, 
KE (Knowledge 
Exchange) u otros.

∙ �Renovación 
de equipos en 
contrato cada 
cuatro años.

∙ ��En función del 
número de 
procedimientos  
(con una tarifa mínima 
acordada).



Contratos y pagos flexibles
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Dado que los conocimientos médicos aumentan constantemente, es posible que se produzcan cambios o modificaciones técnicas en el diseño del producto, las especificaciones del producto, los accesorios y ofertas de servicios.

Plaza Europa 29–31, 08908 L’Hospitalet 
de Llobregat, Barcelona, España
Teléfono: +34 900 92 80 00
E-mail: medical.iberia@olympus.es
www.olympus.es, www.olympus.pt

http://www.olympus-europa.com
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