
Contratto che consente collaborazioni flessibili

Contratto con pagamento per procedura

Valore

Aspetti economici 
Gestione dei costi e del  
flusso di cassa

∙ �Rafforzamento della stabilità 

finanziaria.

∙ �Pagamenti in accordo con il 

modello operativo.

∙ �Condivisione dei rischi legati 

agli investimenti.

∙ Maggiore controllo dei costi.

Reputazione 
dell'ospedale 
Attrattiva e competitività

∙ �Aumento del rendimento 

clinico.

∙ �Maggior valore percepito 

dal paziente.

∙ �Reputazione ospedaliera 

rafforzata.

∙ �Maggiore attrattiva verso il 

datore di lavoro.

Valore 
Contribuiamo al successo della vostra organizzazione in diversi modi

∙ Pacchetti procedurali personalizzabili per soddisfare ogni singola esigenza.

∙ �I pacchetti non si limitano a una categoria di strumentazione e prodotti monouso, ma coprono l'intero 
portfolio Olympus e oltre.

∙ Tutela della liquidità: pagamenti in funzione delle procedure eseguite o degli usi.

∙ �Finanziamento o noleggio Olympus full-service: nessun impatto sulla linea di credito con la vostra banca 

e una sola controparte da gestire.

∙ Piena trasparenza dei costi; supporto della tracciabilità della redditività per procedura.

Vantaggi

Una collaborazione per  
migliorare gli esiti

Pagamenti basati sulle  
procedure/sull'uso o a  

tariffa fissa 

Beni di proprietà di  
Olympus - proprietà e  

ammortamento integrale 
come opzione 



        

Olympus offre:

 ���Flessibilità della durata contrattuale: 
Di norma 36 mesi, spesso in base alla regione.

�	� Modello di pagamento: 
Pagamento per procedura legato all'uso delle strumentazioni o al monitoraggio delle procedure (dispositivi 

IT o software Olympus).

	� Assistenza: 
Assistenza Olympus inclusa nel prezzo per procedura.

�	��� �Fine contratto: 
Il contratto può essere prorogato, offrendo un valore costante tramite pacchetti di procedure anticipate.

Contratto che consente collaborazioni flessibili

Contratto con pagamento per procedura

∙ ��Prezzo fisso e bundle per procedura 

(per esempio, gastroscopia) con schemi di 

incentivi che dipendono dal raggiungimento 

degli obiettivi.

∙ �I bundle delle procedure includono 

endoscopia e strumentazione (Cleaning 

Disinfection Sterilization), prodotti 

monouso, software e servizi CDS.

Caso di esempio Olympus Italia

I nostri clienti a lungo termine nel settore dell'endoscopia See Clear beneficia di questo modello 
di contratto (studio di fattibilità dello stato):

Inizio 
contratto

Fine 
contratto

Contratto a tempo

Consegna della 
strumentazione

Pagamento periodico della tariffa 
convenuta, ad esempio mensile o 
trimestrale

In base al contratto:
scelta preferenziale di pagamenti in base alle 
procedure

Consegna di prodotti monouso o di stock in conto deposito

Restituzione (o proprietà) della strumentazione

∙ �Software Olympus 

di tracciamento delle 

procedure, per esempio 

ENDOBASE, KE 

(Knowledge Exchange) 

o altri.

∙ �Rinnovo delle 
attrezzature previste 

dal contratto ogni 

quattro anni.

∙ ��Sulla base del numero 
di procedure  
(con una tariffa minima 

convenuta).



Contratti e pagamenti flessibili
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Considerata la costante evoluzione delle conoscenze mediche, possono essere necessarie modifiche tecniche o variazioni del design del prodotto, delle specifiche  
del prodotto, degli accessori e delle offerte di servizi.

Via Modigliani 45, 20090 Segrate (MI), Italia  
Telefono: +39 02 26 97 21, Fax: 39 02 26 97 24 88 
E-mail: olympus.italia@olympus-europa.com  
www.olympus.it

Richtiring 30, 8304 Wallisellen, Svizzera 
Telefon: +41 44 94766-81, Fax: +41 44 94766-54 
E-Mail: medical.ch@olympus.ch 
www.olympus.ch
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