
Ein Vertrag, der flexible Partnerschaften ermöglicht

Pay-per-Procedure-Vertrag

Wert

Wirtschaftlichkeit 
Kosten- und 
Cashflowmanagement

∙ �Unterstützung der finanziellen 

Stabilität

∙ �Auf das Geschäftsmodell 

abgestimmte Zahlweise

∙ Geteiltes Investitionsrisiko

∙ Höhere Kostenkontrolle

Reputation 
Attraktivität und 
Wettbewerbsfähigkeit

∙ Mehr klinische Ergebnisse

∙ Höherer Patientennutzen

∙ �Bessere Reputation des 

Krankenhauses

∙ �Höhere Attraktivität des 

Arbeitgebers

Wertdimensionen 
Wir tragen auf vielfältige Art und Weise zum Erfolg Ihrer Einrichtung bei

∙ Auf den individuellen Bedarf zugeschnittene Prozedurpakete.

∙ �Die Pakete sind nicht auf eine Kategorie von Investitionsgütern und Einwegartikeln beschränkt, sondern 

umfassen das gesamte Olympus Portfolio und noch mehr.

∙ Sichert die Liquidität: Zahlungen erfolgen im Rahmen der durchgeführten Prozeduren bzw. Nutzungen.

∙ �Olympus Full-Service-Mietung oder -Finanzierung: Keine Auswirkungen auf die Kreditlinie bei Ihrer Bank und 

es muss nur eine Gegenpartei verwaltet werden.

∙ Volle Kostentransparenz; so kann die Rentabilität pro Prozedur überprüft werden.

Vorteile

Partnerschaft für bessere  
Ergebnisse

Prozedur-/nutzungsbasierte 
oder Flatrate-Zahlungen 

Olympus ist Eigentümer 
der Anlagen – vollständige 

Amortisierung und 
Eigentumsübertragung 

optional 



        

Was Olympus bietet:

 ���Flexible Vertragslaufzeiten: 
typischerweise 36 Monate, Angebot von der Region abhängig.

�	� Bezahlmodell: 
Pay-per-Procedure auf Basis der Gerätenutzung oder eines Prozedur-Trackings  

(Olympus Software oder IT-Produkte).

	� Service: 
Olympus Service im Prozedurpreis enthalten.

�	��� �Vertragsende: 
Der Vertrag kann verlängert werden und bietet einen kontinuierlichen Mehrwert durch Pakete,  

die auch zukünftige Prozeduren beinhalten.

Ein Vertrag, der flexible Partnerschaften ermöglicht

Pay-per-Procedure-Vertrag

∙ ��Festpreis und feste Pakete pro Prozedur 
(z. B. Gastroskopie) mit Anreizsystemen, die 

von der Zielerreichung abhängig sind.

∙ �Prozedur-Pakete enthalten 

Endoskopie- und CDS-Ausrüstung 

(Reinigung, Desinfektion, Sterilisation), 

Einwegartikel, Software und Service.

Beispiel Olympus Italien

Unsere langjährigen Endoskopiekunden sehen klare Vorteile in diesem Vertragsmodell  
(Stand Machbarkeitsstudie):

Vertrags- 
beginn

Vertragsende

Lieferung der Geräte

Regelmäßige Zahlung der 
vereinbarten Gebühr, z. B. 
monatlich oder vierteljährlich

Je nach Vertrag:
Zusätzlich prozedurbasierte Zahlungen

Lieferung der Einwegartikel oder Kommissionsware

Rückgabe der Geräte (oder Eigentümerschaft)

∙ �Prozedur-Tracking 

mit Olympus Software, 

z. B. ENDOBASE, KE 

(Knowledge Exchange) 

oder andere.

∙ �Erneuerung der 
Geräte im Vertrag  

alle vier Jahre.

∙ ��Auf der Anzahl der 
Prozeduren basierend  
(bei einer vereinbarten 

Mindestgebühr).

Zeitlicher Ablauf des Vertrags



Flexible Verträge und Finanzierungsmodelle
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Da das medizinische Wissen ständig wächst, können technische Modifikationen oder Änderungen des Produktdesigns, der Produktspezifikationen,  
des Zubehörs und des Dienstleistungsangebots erforderlich sein.

Wendenstraße 14–18 
20097 Hamburg, Deutschland
Telefon: +49 40 23773-4777
Fax: +49 40 23773-503303
E-Mail: kundenberatung@olympus.de
www.olympus.de

Shuttleworthstraße 25
1210 Wien, Österreich
Telefon: +43 1 29101-500
Fax: +43 1 29101-400
E-Mail: endoskopie@olympus.at
www.olympus.at

Richtiring 30
8304 Wallisellen, Schweiz
Telefon: +41 44 94766-81
Fax: +41 44 94766-54
E-Mail: medical.ch@olympus.ch
www.olympus.ch
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