
Las mejores herramientas para procedimientos médicos y quirúrgicos llevadas 
a su institución

Arrendamiento operativo / contrato de alquiler

Valor

Economía 
Gestión de costes y flujo  

de caja

∙ �Apoyo a la estabilidad 

financiera.

∙ �Riesgo de inversión 

compartido.

∙ �Mayor control de los costes.

∙ �Planificación de la sustitución 

de activos.

Reputación 
Atracción  

y competitividad

∙ �Aumento del rendimiento  

clínico.

∙ �Mayor valor para el paciente.

∙ �Mejora de la reputación  

del hospital.

∙ �Mayor atractivo para el  

personal.

Aspectos valiosos 

Contribuimos al éxito de su organización de diferentes maneras

∙ �Protege la liquidez: pague en cuotas para prevenir los picos de inversión y mantener un 

presupuesto estable. 

∙ �Actualizar y ajustar los equipos en ciclos más cortos, optimizar el ajuste a las necesidades. 

∙ �Los tipos combinados son más bajos que el precio total (sólo amortización parcial en el 

contrato), lo que reduce la inversión global por activos. 

∙ �Total transparencia de costes; admite el seguimiento de la rentabilidad por procedimiento.

Ventajas

Apoya el desarrollo de la 

institución

Uso del activo durante el 

periodo contractual

Contrato más corto que  

la vida económica



Alquiler operativo / contrato de alquiler

Lo que ofrece Olympus:

 ���Periodos de contrato flexibles: 

de 12 a 60 meses normalmente, la oferta 

depende de la región.

�	�Modelo de pago: 

Tarifa plana (número ilimitado de usos), 

pagos mensuales fijos, la oferta depende de 

la región.

	�Servicio: 

Servicio Olympus incluido en la tarifa plana.

�	����Finalización del contrato: 

El activo se devuelve normalmente a 

Olympus y se cambia por un producto 

nuevo/diferente.

�	����Opción de compra al final del 

arrendamiento 

al valor residual, si no lo prohíben las normas 

contables locales. La oferta depende de 

cada región.

Las mejores herramientas para procedimientos médicos y quirúrgicos llevadas 
a su institución

Inicio del 

contrato

Fin del 

contrato

Cronograma de contrato

Entrega de equipos

Pago periódico, por ejemplo, mensual o trimestral

Opción de compra (según el país)

Devolución del equipo (o propiedad)

∙ �Acceso directo a los 

productos sin tener que 

tomar grandes decisiones 

presupuestarias de forma 

inmediata. Siempre tendrá 

acceso a los últimos equipos, 

ya que podrá devolverlos para 

cambiarlos por productos 

nuevos.

∙ �El contrato ofrece apoyo en la gestión 

de la liquidez a corto plazo. Nuestro 

enfoque "primero pruebe, y después 

decida" le ayuda a tomar la decisión de 

compra correcta.

∙ �Nuestro marco contractual en Alemania le 

ofrece la opción de comprar un producto 

durante el periodo de alquiler, en el 

que se le reembolsan las tasas de alquiler 

pagadas hasta el momento de la compra.

Los contratos de alquiler son especialmente preferidos por nuestros clientes de 

endoscopia, donde el contrato de arrendamiento de explotación apoya su gestión de 

activos de diferentes maneras:

Caso de ejemplo Olympus Alemania



Contratos y pagos flexibles
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Dado que los conocimientos médicos aumentan constantemente, es posible que se produzcan cambios o modificaciones técnicas en el diseño del producto, las especificaciones del producto, los accesorios y ofertas de servicios.

Plaza Europa 29–31, 08908 L’Hospitalet 
de Llobregat, Barcelona, España
Teléfono: +34 900 92 80 00
E-mail: medical.iberia@olympus.es
www.olympus.es, www.olympus.pt

http://www.olympus-europa.com
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