
Schafft die Möglichkeit, die besten Instrumente für medizinische und 
chirurgische Prozeduren in Ihrer Einrichtung einzusetzen

Finanzierungsleasing-Vertrag

Wert

Wirtschaftlichkeit 
Kosten- und 
Cashflowmanagement

∙ �Unterstützung der finanziellen 

Stabilität

∙ Besserer Cashflow

∙ �Planung der 

Anlagenerneuerung

Reputation 
Attraktivität und 
Wettbewerbsfähigkeit

∙ Mehr klinische Ergebnisse

∙ Höherer Patientennutzen

∙ �Bessere Reputation des 

Krankenhauses

∙ �Höhere Attraktivität des 

Arbeitgebers

Wertdimensionen 
Wir tragen auf vielfältige Art und Weise zum Erfolg Ihrer Einrichtung bei

∙ �Sichert die Liquidität – Abzahlung über einen bestimmten Zeitraum bei gleichzeitig allen Vorteilen der 

Eigentümerschaft.

∙ �Olympus Full-Service-Finanzierung: Keine Auswirkungen auf die Kreditlinie bei Ihrer Bank und es muss nur 

eine Gegenpartei verwaltet werden.

∙ �In allen anderen Fällen organisieren wir entweder einen Bankpartner oder kooperieren mit dem von Ihnen 

gewählten.

Vorteile

Erfüllt die Anforderungen 
in Bezug auf die Investition 

öffentlicher Mittel

Sichere 
Eigentumsübertragung

Vollständige  
Amortisierung  
der Anlagen



Finanzierungsleasing-Vertrag

Was Olympus bietet:

 ���Flexible Vertragslaufzeiten: 
typischerweise 12 bis 60 Monate, Angebot von der Region abhängig.

�	� Bezahlmodell: 
Ratenzahlung, typischerweise monatliche Zahlung, Angebot abhängig von der Region.

	� Service: 
Olympus Service optional enthalten. Bezahlung im Voraus oder monatlich.

�	��� �Vertragsende: 
Nutzen Sie die Anlage weiter oder schließen Sie einen neuen Finanzierungsleasing-Vertrag ab, um immer 

über die neuesten Geräte zu verfügen und die Produktlebenszyklen optimal auszunutzen.

Welchen Mehrwert unser Finanzierungsleasing-Vertrag Ihrer Einrichtung bringt

Schafft die Möglichkeit, die besten Instrumente für medizinische und 
chirurgische Prozeduren in Ihrer Einrichtung einzusetzen

Vertrags- 
beginn

Lieferung der Geräte

Regelmäßige Zahlung, z. B. monatlich oder vierteljährlich

Vertragsende

Eigentümerschaft der Geräte

∙ �Partner: 
Olympus Finanzierung oder 

Kooperation mit externen Leasing-

Unternehmen.

∙ �Installation: 
Passend zur regionalen 

Organisation und Ihren 

Anforderungen.

∙ �Anwendung: 
Die Verträge werden 

normalerweise mit 

Endoskopiekunden geschlossen.

∙ �Weitere Optionen: 
Kunden können einen passenden 

Servicevertrag in das Angebot 

aufnehmen.

Zeitlicher Ablauf des Vertrags



Flexible Verträge und Finanzierungsmodelle
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Da das medizinische Wissen ständig wächst, können technische Modifikationen oder Änderungen des Produktdesigns, der Produktspezifikationen,  
des Zubehörs und des Dienstleistungsangebots erforderlich sein.

Wendenstraße 14–18 
20097 Hamburg, Deutschland
Telefon: +49 40 23773-4777
Fax: +49 40 23773-503303
E-Mail: kundenberatung@olympus.de
www.olympus.de

Shuttleworthstraße 25
1210 Wien, Österreich
Telefon: +43 1 29101-500
Fax: +43 1 29101-400
E-Mail: endoskopie@olympus.at
www.olympus.at

Richtiring 30
8304 Wallisellen, Schweiz
Telefon: +41 44 94766-81
Fax: +41 44 94766-54
E-Mail: medical.ch@olympus.ch
www.olympus.ch
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